
Для партнера



Повышения узнаваемости вашей компании

Реферальная программа

Помощь в продвижении решения

Бесплатное обучение сотрудников

Быстрый старт заработка

Быстрый старт заработка
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Плюсы заключения партнерской программы

Нулевой порог вхождения



2

Цели партнерской программы

Выстраивание с партнером взаимовыгодных отношений, 
направленных на увеличение прибыли от совместной деятельности 
компаний.

Дополнение условий партнерского соглашения (договора о 
сотрудничестве) в части условий сотрудничества, допущений, 
ограничений, правил взаимодействия.

Определение и закрепление алгоритмов получения выгод от 
сотрудничества.

Построение совместных технологических решений.

Построение совместных функциональных бизнес решений.

Увеличение количества продаж платформы вендора.

Развитие облачных сервисов на базе аналитической платформы 
вендора.

Реализация прикладных проектов с применением платформы.



Возможность 
распространения 

Российского программного 
обеспечения, платформы 

построения решений

для сбора, обработки


и анализа данных.

Гарантированный 
партнерский дисконт


на лицензии платформы

в соответствии с типом

и статусом партнера.

Передача партнеру нового 
клиента (выбор партнера 

обусловлен типом, статусом, 
отраслевой компетенций, 
экспертизой партнера).

Информирование партнеров о 
новых решениях


и сервисах на платформе,

с использованием платформы


(по согласованию

с участниками создания 

решения, сервиса).

Гарантия сопровождения 
активностей партнера


по продвижению и продаже 
платформы.

Поддержка партнера 
презентациями, роликами


по платформе.

Информирование о выпуске 
новых версий, изменениях


в платформе, решениях

и сервисах на ее основе.

Участие в маркетинговых 
мероприятиях вендора.
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Преимущества партнерской программы



Распространение совместных 
решений (порядок и условия 
распространения решений 

фиксируются в отдельном 
соглашении между 

сторонами).

Доступ к стендам

с решениями, прототипами, 
созданными на платформе.

Защита сделки на всех 
этапах.

Создание совместных 
решений на базе платформы, 
с применением платформы.

Упоминание партнера

на сайте и в материалах 

вендора.

Доступ к «облачной» версии 
платформы, для создания 

прототипов.

Участие вендора

в маркетинговых 

мероприятиях партнера.

Дополнительный дисконт

для «активного» партнера.
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Преимущества партнерской программы
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Партнерские условия

Тип партнера Статус партнера Партнерский дисконт Дисконт активного

партнера

Продавец

Промышленные решения

(Enterprise) 10% 5%

Облачные решения

(Cloud BI) 10% 5%

Интегратор

Серебряный

(Silver) 15% 10%

Золотой

Gold) 20% 10%

Платиновый

(Platinum) 25% 10%

Технологический

Аппаратное

обеспечение 15% 10%

Программно-аппаратное

обеспечение 15% 10%
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Условия партнерской программы для интеграторов

Опции

 Партнерский дисконт

 Дисконт «активного» партнера

 Презентации, ролики по платформе

 Упоминание партнера на сайте вендора

 Участие партнера в маркетинговых мероприятиях вендора

 Бесплатная сертификация (обучение) 3-х аналитиков 
партнера, в случае дополнительного обучения состава 
аналитиков  (скидка 50% от стоимости обучения в 
соответствии с "Ценовой политикой")

 Информирование о новых версиях платформы, сервисов 
на ее основе, созданных вендором

 Участие в распределении тем от вендора

 Доступ к демо-стендам решений на платформе

Интегратор

Партнер поставляющий лицензии 
Платформы вендора, оказывающий 
консультационные услуги клиенту

по внедрению, использованию, 
технологической поддержке 
платформы вендора. Партнер имеет 
практику работы с платформой, 
реализацией на ее основе проектов

и решений.

Тип продажи

 Лицензии на платформ

 Лицензии на решения 
на платформ

 Аренда платформы

Партнерский дисконт От 15 до 25%

Дисконт «активного» партнера 10%
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Условия партнерской программы для интеграторов

Продажа

Вендор оказывает слуги
 Подборка материалов по платформе, решениям 

для партнера
 Формирование клиентской цены;

Бесплатная сертификация (обучение) не более 2-х аналитиков 
партнера.

Техническая

поддержка

клиента

Вендор предоставляет линию технической поддержки в части 
платформы, отвечая на вопросы, управляя инцидентами, 
поступающими от партнера или клиента (3-я линия поддержки). 
Услуга оказывается в рамках договора технической поддержки 
между партнером и вендором.

Поддержка 
партнера

Оказывается поддержка, партнера. Дополнительные услуги 
отказываются в рамках отдельных соглашений.

За основу калькуляции берется стоимость нормо-часа вендора 
и объем планируемых трудозатрат.

Проектная 
деятельность

Вендор реализует авторский надзор в объеме и на условиях, 
указанных в разделе «Авторский надзор». Вендор может быть 
привлечен к выполнению работ в проекте в рамках 
сублицензионного договора, договора подряда или 
расширенного авторского надзора.

Создание

прикладных

решений

В рамках отдельного договора.



Дивиденды от партнерской программы для интеграторов

Распространение и реализация решений на платформе 
«Триафлай». (Партнерский дисконт + Активный партнер)

Возможность создания решения своими силами или частичного 
подключения вендора.

Участие в распределении проектов (стоимостью от 10 млн. руб.) 
от вендора.

Упоминание партнера в публикациях и маркетинговых 
материалах.

Бесплатное обучение аналитиков.

Реферальная программа - программа направленная на 
вовлечение экосистемы активного партнера на взаимодействие 
с вендором.

3+
сделок 

партнера из

экосистемы

Бонус партнера из 
экосистемы 5%


с каждой сделки 
приведенного 

партнера

до 3-х
сделок 

партнера из

экосистемы

Бонус партнера из 
экосистемы 3%


с каждой сделки 
приведенного 

партнера
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Условия партнерской программы для продавцов

Опции

 Партнерский дисконт

 Дисконт «Активного» партнера

 Презентации, ролики по платформе, решениям

 Упоминание партнера на сайте вендора

 Привлечение к участию в маркетинговых мероприятиях 
вендора

 Участие вендора в маркетинговых мероприятиях партнера

 Информирование о новых версиях платформы, решений на 
ее основе, созданных вендором

 Информирование о новых версиях платформы

 Информирование о новых решениях вендора, партнеров 
вендора (по согласованию с партнерами) созданных  
на базе платформы или с ее использованием

 Доступ к демо-стендам решений

Продавец

Партнер, распространяющий 
решения на базе платформы. Партнер 
может не иметь практики работы с 
платформой, и не развивает 
прикладную экспертизу.

В макетирование и прототипирование 
не инвестирует, полная поддержка 
Presale от вендора.

Тип продажи

 Лицензии на платформ

 Лицензии на решения 

на  платформ

 Аренда платформ

 Облачные сервисы

Партнерский дисконт 10%*

Дисконт «активного» партнера 5%*

*Промышленные решения (Enterprise) и Облачные решения (Cloud BI)



Дивиденды от партнерской программы для продавцов

Распространение и реализация решений на платформе 
«Триафлай». (Партнерский дисконт + Активный партнер)

Упоминание партнера в публикациях и маркетинговых 
материалах

Реферальная программа - программа направленная

на вовлечение экосистемы активного партнера,

на взаимодействие с вендором3+

сделок 
партнера из

экосистемы

Бонус партнера

из экосистемы 5%

с каждой сделки 

приведенного 
партнера

до 3-х
сделок 

партнера из

экосистемы

Бонус партнера

из экосистемы 3%

с каждой сделки 

приведенного партнера
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Условия партнерской программы для технологических партеров

Опции

 Презентации, ролики по платформе

 Упоминание партнера на сайте вендора

 Привлечение к участию в маркетинговых мероприятиях 
вендора

 Участие вендора в маркетинговых мероприятиях партнера

 Платная сертификация (обучение) продавцов  партнерской 
сети партнера

 Платная сертификация (обучение) аналитиков партнерской 
сети партнера

 Информирование о новых версиях платформы, решений, 
сервисов на ее основе, созданных вендором

Технологический

партнер

Партнер, обладающий собственными 
решениями, продуктами в части 
аппаратного или программного 
обеспечения и заинтересованный

в создании консолидированных 
решений совместно с вендором, 
обладающих дополнительными 
свойствами не присущими отдельно 
решениям партнера и платформе, 
решениям вендора.

Тип продажи

 Лицензии на платформ

 Лицензии на решения 
на платформ

 Аренда платформы

Партнерский

дисконт

По согласованию в зависимости

от схемы разработки и распространения решения*



Дивиденды от партнерской программы для технологических партнеров

Распространение и реализация совместных решений 
с применением платформы «Триафлай»

Включение совместного решения в маркетинговую компанию 
вендора

Участие в распределении проектов (стоимостью от 10 млн. руб.) 
от вендора.

Упоминание партнера в публикациях и маркетинговых 
материалах

Бесплатное обучение аналитиков и партнера

Реферальная программа - программа направленная

на вовлечение экосистемы активного партнера

на взаимодействие с вендором

3+
сделок 

партнера

из экосистемы

Бонус партнера из 
экосистемы 5%


с каждой сделки 
приведенного 

партнера

до 3-х
сделок 

партнера

из экосистемы

Бонус партнера из 
экосистемы 3%


с каждой сделки 
приведенного 

партнера
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Маркетинг и реклама

Вендор встроит логотип вашей компании на сайт

Ссылка на партнера, при совместных решений

на базе платформы, интегрированных решений, 
сервисов

Уведомление партнера о маркетинговых 
мероприятиях  вендора

Поддержка партнера при разработке маркетинговых 
материалов

Совместное продвижение решений

и сервисов реализованных на базе партнера



Ко н та к т ы

+7 (495) 414-16-16

info@triafly.ru

www.triafly.ru

117031, г. Москва, 

улица Кузнецкий Мост, д. 19, стр. 1

БЦ «Кузнецкий Мост»

mailto:info@triafly.ru

